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March és à la production à fin janvier 2015



• 3

50

100

150

200

250

 a
oû

t

se
pt

em
br

e

oc
to

br
e

no
ve

m
br

e

dé
ce

m
br

e

ja
nv

ie
r

fé
vr

ie
r

m
ar

s

av
ril

m
ai

ju
in

ju
ill

et

VDF(SIG) B 14/15

VDF(SIG) RR 14/15

VSIG RR/B 13/14

VSIG RR 13/14

Transactions vrac Vin de France (sans IG) en 2014-2015

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer
Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)
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Cumul VDF(SIG) rouges/rosés depuis le début de la c ampagne : 992 646 hl  -13 %  /13-14

Cumul VDF(SIG) blancs depuis le début de la campagn e : 591 841 hl  -6 %  /13-14
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Transactions vrac Vin de France (sans IG) en 2014-2015

TOTAL*
1 584 mhl (-10%)

80,77 €/hl
(6,71 €/°°°°.hl) (+13%)

rouges 
732 mhl (-9%)

75,26 €/hl
(6,17 €/°°°°.hl)(+13%)

blancs 
592 mhl (-6%)

87,65 €/hl
(7,41 €/°°°°.hl)(+12%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

rosés 
260 mhl (-20%)

80,64 €/hl
(6,71 €/°°°°.hl)(+14%)

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

(mhl = 1000 hl)

(*) VDF (SIG) avec cépages = 46 % des volumes.
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Transactions vrac Vin de France (sans IG) sans mention  de cépage 
en 2014-2015

TOTAL
862 mhl (-23%)

75,37 €/hl
(6,35 €/°°°°.hl) (+10%)

rouges 
442 mhl (-16%)

72,07 €/hl
(5,99 €/°°°°.hl) (+13%)

blancs 
264 mhl (-24%)

79,07 €/hl
(6,84€/°°°°.hl) (+8%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

rosés 
155 mhl (-36%)

78,45 €/hl
(6,57 €/°°°°.hl) (+12%)

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

(mhl = 1000 hl)
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Transactions vrac Vin de France (SIG) rouges/rosés sans mention de cépage 
par bassin

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Aquitaine (3%)

16 mhl (+167%/2013-14)

Sud-Ouest (5%)

31 mhl (-6%/2013-14)
Languedoc-Roussillon (64%)

385 mhl (-37%/2013-14)

Vallée du Rhône-
Provence (25%)

151mhl (+41%/2013-14)

Val de Loire-Centre (2%)

13 mhl (-7%/2013-14)

Total France : 598 mhl

(-22%/2013-14)
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Transactions vrac Vin de France (SIG) blancs sans ment ion de cépage par 
bassin

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

Aquitaine (2%)

6 mhl (-25 %/2013-14)

Sud-Ouest (53%)

141 mhl (+24 %/2013-14)
Languedoc-Roussillon (20%)

52 mhl (-70 %/2013-14)

Val de Loire-Centre (13%)

35 mhl (+84 %/2013-14)
Total France :  264 mhl

(-24%/2013-14)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Vallée du Rhône-
Provence (10%)

27 mhl (-18%/2013-14)Charente-Cognac (2%)

4 mhl (+300%/2013-14)
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Transactions vrac Vin de France (sans IG) avec mention  de cépage en 
2014-2015

TOTAL
723 mhl (+12%)

87,23 €/hl
(7,14 €/°°°°.hl) (+13%)

rouges
290 mhl (+2%)

80,12 €/hl
(6,44 €/°°°°.hl) (+12%)

blancs 
328 mhl (+17%)

94,60 €/hl
(7,84 €/°°°°.hl) (+12%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

rosés 
105 mhl (+25%)

83,89 €/hl
(6,92 €/°°°°.hl) (+15%)

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

(mhl = 1000 hl)
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Transactions vrac Vin de France (SIG) cépages rouges/ro sés par bassin

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Aquitaine (11%)

43 mhl (+975%/2013-14)

Sud-Ouest (8%)

32 mhl (+300%/2013-14)
Languedoc-Roussillon (70%)

278 mhl (-13 %/2013-14)

Vallée du Rhône-
Provence (10%)

41 mhl (+28%/2013-14)

Val de Loire-Centre (1%)

3 mhl (-25%/2013-14)
Total France : 395 mhl

(+8%/2013-14)
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Transactions vrac Vin de France (SIG) blancs cépages p ar bassin

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Sud-Ouest (39%)

129 mhl (+84 %/2013-14)
Languedoc-Roussillon (46%)

149 mhl (-17% 2013-14)

Vallée du Rhône-
Provence (9%)

31 mhl (+24%/2013-14)

Val de Loire-Centre (1%)

3 mhl (-25%/2013-14) Total France :   328 mhl

(+17 %/2013-14)

Aquitaine (2%)

6 mhl (+500%/2013-14)

Charente-Cognac (1%)

3 mhl (+200%/2013-14)
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Transactions vrac Vin de France (SIG)* en 2014-2015

(détail des volumes et des prix des produits avec e t sans mention de cépage)

TOTAL VDF (SIG)
1 584 mhl (-10%)

80,77 €/hl (+13%)

rouges sans cép. 
442 mhl (-16%)

72,07 €/hl (+13%)

blancs sans cépage 
264 mhl (-24%)
79,07 €/hl (+8%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

rosés sans cép.  
155 mhl (-36%)

78,45 €/hl (+12%) blancs cép. 
328 mhl (+17%)

94,60 €/hl (+12%)

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

(mhl = 1000 hl)

(*) VDF (SIG) avec cépages = 46% des volumes.

rosés cép.  
105 mhl (+25%)

83,89 €/hl (+15%)

rouges cép. 
290 mhl (+2%)

80,12  €/hl (+12%)
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Evolution prix moyens Vin de France (sans IG) rouges/ro sés en 
2014-2015

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)
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Prix moyen VDF(SIG) rouges/rosés depuis le début de  la campagne : 76,67 €/hl +13% / 13/14
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Marché vrac à fin janvier 2015

Prix moyen VDF(SIG) rouges/rosés campagne 2014/15 :  76,67 €/hl +13% / 13/14
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Evolution prix moyens Vin de France (sans IG) blancs

en 2014-2015

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)
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Prix moyen VDF(SIG) blancs depuis le début de la ca mpagne :87,65 €/hl +12% / 13-14
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Evolution prix moyens Vin de France (sans IG) blancs

2004/05-2014/15

Marché vrac à fin janvier 2015

Prix moyen VDF(SIG) blancs campagne 2014/15 : 87,65  €/hl +12% / 13-14
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Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Transactions vrac Vin de France (sans IG) mentionnant un cépage* en 
2014-2015

Prix en
€/hl

Volume
en 1 000 hl

Prix en
€/hl

Volume
en 1 000 hl

84,67

89,07
83,49
80,15

279

100
106
47

94,60

106,35
91,5
83,68

328

114
99
29

Total VDF (SIG) Blancs avec cépage:
dont Chardonnay
dont Sauvignon
dont Colombard

72,56
73,46
72,58

69,59

84
29
26

11

83,84
85,67
84,53

79,58

105
30
19

20

Total VDF (SIG) Rosés avec cépage:
dont Grenache
dont Cinsault

dont Merlot

71,79
69,28

69,82
74,02

284
145

59
29

80,12
78,34

78,47
79,18

290
142

43
41

Total VDF (SIG) Rouges avec cépage:
dont Merlot

dont Cabernet/Sauvignon
dont Syrah

2013-20142014-2015

(*) volumes de Vin de France (SIG) vendus avec une indication de cépage

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)
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Transactions vrac vins de France à IGP en 2014-2015

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/InterOc/Ivs o/CIVL
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Cumul  IGP rouges/rosés depuis le début de la campa gne :   4 129 449 hl   +22% /13-14

Cumul IGP blancs depuis le début de la campagne :      1 174 703 hl   +15% /13-14

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)
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Transactions vrac vins de France IGP en 2014-2015

rouges 
2 247 mhl (+15%)
86,35 €/hl (+14 %)

TOTAL*
5 304 mhl (+21 %)
90,91 €/hl (+13 %)

blancs 
1 175 mhl (+15 %)
101,56 €/hl (+13 %)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/ InterOc/Iv so/CIVL

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

rosés 
1 882 mhl (+33%)
89,72 €/hl (+14%)

(*) IGP Pays d’Oc = 71% des volumes

(mhl = 1000 hl)
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Transactions vrac vins de France IGP avec mention de cé page en 
2014-2015

rouges
1 700 mhl (+12%)
88,32 €/hl (+14%)

TOTAL*
3 854 mhl (+18%)
92,97 €/hl (+15%)

blancs
994 mhl (+15%)

104,27 €/hl (+14%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/ InterOc/Iv so/CIVL

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2013/2014 (fin janvier 2015)

rosés 
1 160 mhl (+30%)
90,11 €/hl (+17%)

(*) IGP Pays d’Oc = 93%
des volumes

(mhl = 1000 hl)
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Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Sud-Ouest (6%)

18 mhl (+20%/2013-14)
Languedoc-Roussillon (88%)

2 524 mhl (+21%/2013-14 )

Vallée du Rhône-
Provence (11%)

308 mhl (+7%/2013-14)

Val de Loire-Centre (3 %)

10 mhl (+0%/2013-14)
Total France :  2 859 mhl

(+19%/2013-14)

Transactions vrac vins de France IGP rouges/rosés avec me ntion de cépage

par bassin
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Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Sud-Ouest (11%)

107 mhl (+91 %/2013-14)
Languedoc-Roussillon (80%)

791 mhl (+8% 2013-14)

Total France :   994 mhl

(+15%/2013-14)

Transactions vrac vins de France IGP blancs avec mentio n de cépage

par bassin

Vallée du Rhône-
Provence (8%)

77 mhl (+18%/2013-14)

Val de Loire-Centre (2%)

18 mhl (+29 %/2013-14)
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Transactions vrac vins de France IGP sans mention de cé page en 
2014-2015

rouges
547 mhl (+24%)
80,22 €/hl (+13%)

TOTAL*
1 450 mhl (+29%)
85,43 €/hl (+10%)

blancs 
181 mhl (+17%)
86,63 €/hl (+7%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/InterOc/Ivs o/CIVL

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

rosés 
722 mhl (+38%)
89,09 €/hl (+9%)

(*) IGP Pays d’Oc = 14 %
des volumes

(mhl = 1000 hl)
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Transactions vrac vins de France IGP rouges/rosés sans me ntion de cépage

par bassin

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Sud-Ouest (1%)

18 mhl (+29%/2013-14)
Languedoc-Roussillon (62%)

791 mhl (+31%/2013-14)

Vallée du Rhône-
Provence (34%)

457 mhl (+34%/2013-14)

Total France :   1 270 mhl

(+32%/2013-14)

Val de Loire-Centre

3 mhl (+200%/2013-14)
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Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

Sud-Ouest (43%)

77 mhl (+18%/2013-14)
Languedoc-Roussillon (43%)

77 mhl (+15%/2013-14)

Vallée du Rhône-
Provence (14%)

26 mhl (+24%/2013-14)

Total France : 181 mhl

(+17%/2013-14)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Transactions vrac vins de France IGP blancs sans mentio n de cépage

par bassin
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rouges cép. 
2 725 mhl (-8%)
78,67 €/hl (+2%)

TOTAL*
7 100 mhl (+4%)
80,77 €/hl (+5%)

blancs cép.
1 316 mhl (+19%)
92,22 €/hl (+4%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/ InterOc/Iv so/CIVL

rosés sans cép.
825 mhl (+9%)

82,61 €/hl (+13%)

(*) IGP Pays d’Oc = 71%
des volumes

(mhl = 1000 hl)

blancs sans cép. 
251 mhl (-5%)

82,00 €/hl (+11%)

rosés cép.
1 126 mhl (+24%)
77,76 €/hl (+5%)

rouges sans cép.
858 mhl (+1%)

71,66 €/hl (+5%)

rouges cép. 
2 725 mhl (-8%)
78,67 €/hl (+2%)

TOTAL*
7 100 mhl (+4%)
80,77 €/hl (+5%)

blancs cép.
1 316 mhl (+19%)
92,22 €/hl (+4%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/ InterOc/Iv so/CIVL

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)

rosés sans cép.
825 mhl (+9%)

82,61 €/hl (+13%)

(mhl = 1000 hl)

blancs sans cép. 
251 mhl (-5%)

82,00 €/hl (+11%)

rouges sans cép.
858 mhl (+1%)

71,66 €/hl (+5%)
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rouges cép. 
1 700 mhl (+12%)
88,32 €/hl (+14%)

TOTAL*
5 304 mhl (+21 %)
90,91 €/hl (+13 %)

blancs cép.
994 mhl (+15%)

104,27 €/hl (+14%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/ InterOc/Iv so/CIVL

rosés sans cép.
723 mhl (+38%)
89,09 €/hl (+9%)

(mhl = 1000 hl)

blancs sans cép. 
181 mhl (+17%)
86,63 €/hl (+7%)

rosés cép.
1 160 mhl (+30%)
90,11 €/hl (+17%)

rouges sans cép.
547mhl (+24%)

80,22 €/hl (+13%)

Transactions vrac vins de France IGP en 2014-2015

(détail des volumes et des prix des produits avec e t sans mention de cépage)
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Evolution prix moyen vins de France à IGP rouges/rosés

en 2014-2015

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/InterOc/Ivs o/CIVL

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)
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Prix moyen IGP rouges/rosés depuis le début de la c ampagne  : 87,88 €/hl +14 % / 13-14
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Marché vrac à fin janvier 2015

Prix moyen IGP rouges/rosés campagne 2014/15  : 87, 88 €/hl +14 % / 13-14
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Evolution prix moyens vins de France à IGP blancs en 20 14-2015

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/InterOc/Ivs o/CIVL

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)
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Prix moyen IGP blancs depuis le début de la campagn e : 101,56€/hl +13% / 13-14
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Marché vrac à fin janvier 2015

Prix moyen IGP blancs campagne 2014/15 : 101,56 €/h l +13% / 13-14
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Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/InterOc/Ivs o/CIVL

Transactions vrac vins de France IGP mentionnant un cép age* en 
2014-2015

Prix en
€/hl

Volume
en 1 000 hl

Prix en
€/hl

Volume
en 1 000 hl

92,47
95,44

87,69
109,05

648
321

184
40

105,97
117,18

94,05
121,46

563
232

188
45

Total IGP Blancs avec cépage:
dont Chardonnay

dont Sauvignon
dont Viognier

77,91

77,42
77,60
78,71

633

179
207
182

90,43

90,64
89,85
91,04

628

119
219
154

Total IGP Rosés avec cépage:
dont Cinsault
dont Grenache
dont Syrah

77,80
76,65
76,33

77,08

1270
637
387

151

89,39
88,37
88,11

89,19

1292
645
407

118

Total IGP Rouges avec cépage:
dont Merlot
dont Cabernet/Sauvignon

dont Syrah

2013-20142014-2015
(en 1000 hl)

(*) contrats dont les lots portent une indication de cépage

Ventes en vrac à 26 semaines de campagne 2014/2015 (fin janvier 2015)
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AOC rouges/ros és/blancs en 2014 -2015
Transactions vrac à la production

Source : Organisations interprofessionnelles, Elabo ration : FranceAgriMer
* Variations en vol. non significatives ; ** Campagne 1er août 2013 - 31  juillet 2014 ;.

Evolution du volume (en % / 2012/13)

Ventes en vrac à 5 mois de campagne 2014/2015** (fin décembre 2014)

Total
AOC/AOP

Bourgogne 
rouge

Beaujolais

Bordeaux
rouge

Vallée du Rhône
rouge

Provence
rosé *

Val de Loire
roséBordeaux

blanc

Bourgogne
blanc

Alsace  

Val de Loire
blanc

Languedoc-
Roussillon 

Val de Loire
rouge

Vallée du Rhône
rosé
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-15

-10
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0

5

10

15

20

25

-50 -40 -30 -20 -10 0 10 20 30 40

Evolution du volume (en % / 2013/14)
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Sorties de chais

-12%

-25%

-13%

-8%

Var. en 
%

2,1921,645VSIG et autres

3,4202,968IGP

13,509

7,897

2013/142014/15

11,890TOTAL

7,277AOC/AOP

Evolution des sorties de chais des récoltants

(2014/15 vs 2013/14)

Sorties de chais à 4 mois de campagne 2014-2015 (fin novembre 2014)

(en millions d’hl)

Source : DGDDI
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