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Conseil Spécialisé Vins

14 novembre 2012

Montreuil
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Marchés à la production à fin octobre 2012
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Transactions vrac Vins de France sans IG en 2012-20 13

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer
Ventes en vrac à 13 semaines de campagne 2012/2013 (fin octobre 2012)
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VDF(SIG) Rouges/Rosés : 428 mhl  +57%  / 11-12

VDF(SIG) Blancs : 189 mhl   +39%  /11-12

(mhl = 1000 hl)
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Evolution prix moyen Vins de France sans IG rouges/ rosés en 
2012-2013

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

Ventes en vrac à 13 semaines de campagne 2012/2013 (fin octobre 2012)
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VDF(SIG) Rouges/Rosés : 54,25 €/hl -6 % / 11/12
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Evolution prix moyen Vins de France sans IG blancs

en 2012-2013

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer
Ventes en vrac à 13 semaines de campagne 2012/2013 (fin octobre 2012)
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VDF(SIG) Blancs : 55,39 €/hl +28 % / 11-12
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Transactions vrac Vins de France à IGP en 2011-2012

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/InterOc/Ivs o

Ventes en vrac à 13 semaines de campagne 2012/2013 (fin octobre 2012)
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VDF(IGP) Rouges/Rosés :  535 mhl    +77 % / 11-12

VDF(IGP) Blancs : 186 mhl  +167 % / 11-12

(mhl = 1000 hl)
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Evolution prix moyen Vins de France à IGP rouges/ros és

en 2012-2013

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/InterOc/Ivs o

Ventes en vrac à 13 semaines de campagne 2012/2013 (fin octobre 2012)
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VDF IGP Rouges/Rosés : 67,60 €/hl -1 % / 11-12
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Evolution prix moyen Vins de France à IGP blancs en 2012-2013

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/InterOc/Ivs o

Ventes en vrac à 13 semaines de campagne 2012/2013 (fin octobre 2012)
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VDF IGP Blancs : 80,71 €/hl +1% / 11-12
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Transactions vrac Vins de France sans IG* en 2012-2 013
(détail des volumes et des prix des produits avec e t sans mention de cépage)

TOTAL VDF (SIG)
617 mhl (+51%)
54,60 €/hl (+3%)

rouges
sans cép. 

231 mhl (+53%)
52,21 €/h (-10%)

blancs sans cépage 
144 mhl (+68%)

52,48 €/hl (+40%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer

rosés sans cép.  
108 mhl (+203%)
51,91 €/hl (+4%)

Ventes en vrac à 13 semaines de campagne 2012/2013 (fin octobre 2012)

(mhl = 1000 hl)

(*) avec cépages = 22% des volumes.

blancs
cép. 

45 mhl (-10%)
64,70 €/hl (+21%)

rosés
cép.  

18 mhl (-9%)
60,42 €/hl (-3%)

rouges cép. 
70 mhl (+7%)

62,93 €/h (+3%)
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Transactions vrac Vins de France IGP* en 2012-2013
(détail des volumes et des prix des produits avec e t sans mention de cépage)

rouges cép.
236 mhl (+83%)
74,36 €/hl (+4%)

TOTAL
721 mhl (+94%)
70,99 €/hl (+1%)

blancs cép.
158 mhl (+234%)
83,47 €/hl (-6%)

Source : Contrats d’achat FranceAgriMer/ InterOc/Iv so

Ventes en vrac à 13 semaines de campagne 2012/2013 (fin octobre 2012)

rosés
sans cép.

119 mhl (+75%)
62,48 €/hl (-1%)

(*) IGP Pays d’Oc = 64% des volumes.

(mhl = 1000 hl)

blancs
sans cép. 

29 mhl (26%)
65,44 €/hl (+7%)

rosés cép.
59 mhl (+83%)
66,95 €/hl (-1%)

rouges
sans cép.

121 mhl (+64%)
59,83 €/hl (-10%)
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Sorties de chais

+ 7 %

+ 19%

+2%

+ 5%

Var. en 
%

5,86,9
Autres Vins, Vins de 

cépage sans IG et 
autres

9,69,8IGP

41,1

25,7

2010/112011/12

43,8TOTAL

27,1AOC

Evolution des sorties de chais des récoltants

Sorties de chais à 12 mois de campagne (fin juillet)

(en millions d’hl)

Source : DGDDI


